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Desafio

Econom ist  and  Jurist  nace en  1992, com o un  p royecto de las 

principales firmas de abogados nacionales, cuyo objetivo era crear 
un despacho global, que hiciera accesible a cualquier ciudadano los 
servicios y la defensa de los mejores letrados, independientemente 
de su condición.  En kanito Marketing Group desarrollamos diferentes 
estrategias para conseguir una gran cantidad de clientes a través 
de un buen posicionamiento SEO. El desafío fue el desarrollo de 
la página web y la optimización SEO que dio lugar a un aumento 
exponencialmente de las visitas. 

Est ra t eg ia

En cuánto al diseño creamos páginas webs orientadas a los clientes potenciales convirtiéndola en un 
elemento rentable de tu negocio. Es importante que llame la atención a través de los distintos elementos 
que la componen (texto, imágenes, colores, logo, ect.) para conseguir captar clientes nuevos.  Uno de los 
objetivos es mejorar el posicionamiento SEO y para ello hemos seguido las siguientes estrategias: 

  Realizar un seguimiento exhaustivo de todas las actualizaciones y practicas recomendadas por Google 
para conseguir un posicionamiento natural y de calidad, que permanezca en el tiempo de manera segura 
y estable.
 

  Estrategia de linkbuilding 

  Identificamos la palabra clave de búsqueda idóneas para el negocio por volumen y competencia para 
conseguir mostrar nuestro negocio en los primeros resultados de Google 

  Optimizamos el código fuente de la web y trabajamos la indexación en Google.

  Revisamos y adaptamos los contenidos de la web para obtener la mejor valoración de los buscadores.
 

  Promoción externa única de calidad.
 

  Hacemos seguimiento y atención personalizada a través de un informe mensual.

Tras realizar la búsqueda de la mejor palabra clave para las búsquedas de dicha empresa conseguimos 
mejorar el posicionamiento SEO hasta llegar a estar entre las primeras búsquedas de Google y poder 
aumentar el número de visitas de la página web.

Resu l t ado KPI

224 .915
VISITAS MENSUALES

84 ,6K
Blacklinks

07:00
Duración  m ed ia 

de la visita

95,5K
Tráfico 

Orgánico
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Com m un it y Man ag er

En las redes vale más una imagen que mil palabras. 

SEO

Resultado en Gráficos
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