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QUIENES SOMOS

F'artner kAﬂI[U

Kanito Marketing Group es una agencia de marketing digital y comunicacion visual enfocada en el
crecimiento econémico de nuestros clientes aplicando buenas ideas y tecnologia smart marketing.

Nuestros clientes confian en nosotros por el compromiso, agilidad, profesionalidad y cumplimiento de

objetivos.

Aplicamos en cada uno de los proyectos transparencia, disciplina e ilusiéon desde el primer dia como si

fuera nuestro.

®

MISION
Kanito es una agencia
de marketing digital
con sedes en Madrid y
Barcelona, enfocada al
crecimiento de nuestros
clientes.

©

VISION
Queremos ayudar a
nuestros clientes a
conceptualizar, disefar e
implementar su presencia
digital siguiendo los
objetivos smart.

KANItO

SIVOIL markeLing

&

74\
VALORES

En Kanito actuamos con
pasiéon, compromiso,
excelencia y eficiencia
desde el primer contacto
con nuestros clientes.
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GESTIONAMOS LAS
REDES SOCIALES
DE TU NEGOCIO POR TI

Queremos que tus clientes te encuentren,
escuchar sus opiniones y compartir con ellos
contenido de calidad para que, poco a poco,
podamos crear una comunidad alrededor de
tu marca.

Nuestros planes Community son el altavoz
que tu empresa necesita para dar a conocer
tus productos y servicios. Te permitiran
ampliar tu mercado y llegar de manera
sencilla y rapida a muchas mas personas que
buscan lo que tu ofreces en cualquier parte
del mundo.

AHORRA TIEMPO

Seguro que tus productos o servicios son
excelentes, pero muchos de tus potenciales
clientes auin no los conocen.

Sabemos que no tienes mucho tiempo

para las redes, por eso, con nuestros planes

de Community Manager, nosotros nos
encargamos. {Crearemos la mejor imagen para
tu marca en redes sociales!

PLAN EXECUTIVE PLAN MEDIUM m PLAN ADVANCED

120€ 150 € E 280 €

+IVA al mes +IVA al mes +IVA al mes
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¢POR QUE INVERTIR EN LAS REDES SOCIALES DE TU NEGOCIO?

Nuestros planes Social Media te ayudaran a llegar a tus clientes de manera mas cercana y a poder
fidelizarlos gracias al contenido que compartes con ellos. Las redes sociales son una excelente manera de
posicionar tu marca en Internet. Ademas, te brindan la posibilidad de llegar a nuevos clientes potenciales.

¢|D Conocer a tus clientes
—> Te ofrecen la posibilidad de hacer una radiografia de tus clientes, conocer
su opinién sobre tus productos o servicios y saber sus gustos, intereses y
necesidades.

Aumentar tu visibilidad
Son el escaparate mas grande para llegar a personas de cualquier lugar del
mundo. Gracias a las redes sociales se rompen las fronteras de espacio y tiempo.

)

Promocionar tus productos

Las redes sociales son el altavoz perfecto para dar a conocer tus productos o
servicios, informar a tus clientes sobre nuevas promociones y generar nuevas
ventas.

©

Atencion al cliente
Puedes utilizarlas para atender y resolver las dudas y consultas que tus clientes
tengan sobre tus servicios o tus productos. Asi transmitiras confianza.

o)

Fidelizar clientes
Se puede conseguir siempre que los usuarios vean sus dudas resueltas, reciban
informacion dtil y se puedan beneficiar de promociones exclusivas.

1

N

Mejorar tu imagen
Unabuenaestrategia de contenidos adecuada al publico que se quiere alcanzar
y al caracter de cada red social te ayudara a mejorar la imagen de tu negocio.

[

@ smart marketing
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:COMO TRABAJAMOS TUS
REDES SOCIALES?

Nos encargamos de gestionar tus redes
sociales creando y difundiendo tu imagen de
marca en los lugares en los que tus clientes
hablan y comparten a diario.

Queremos que tus clientes actuales y futuros
te encuentren, escuchar sus opinionesy
compartir con ellos contenido de calidad
para que, poco a poco, podamos crear una
comunidad alrededor de tu marca.

CREACION Y REVISION
DE PERFILES SOCIALES

PUBLICACIONES PERSONALIZADAS
STORIES EN REDES SOCIALES
INTERACCIONES
SORTEOS EN FACEBOOK O INSTAGRAM
ENCUESTAS EN REDES SOCIALES
INFORME MENSUAL DE EVOLUCION

PLAN DE SOCIAL MEDIA

@ smart marketin
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¢QUE INCLUYE TU PLAN ¢QUE INCLUYE TU
EXECUTIVE DE REDES SOCIALES? PLAN MEDIUM DE REDES
SOCIALES?
v Plan Social Media Personalizado. v Plan Social Media Personalizado.
vV 4 Publicaciones mensuales v 6 Publicaciones mensuales
(disefio + copy). (disefo + copy).
vV 4 Stories mensuales. v 4 Stories mensuales.
v Sorteos. vV Sorteos.
v Encuestas. v Encuestas.
v Incluye Facebook e Instagram. v Incluye Facebook e Instagram.
v Seguidores de calidad. v Seguidores de calidad.
Vv Interacciones con los usuarios. ¥ Interacciones con los usuarios.
v Disefo y gestion de perfiles. v Disefio y gestién de perfiles.
vV Estrategia de hashtags. Vv Estrategia de hashtags.
v Informe mensual de evolucion. v Informe mensual de evolucion.

¢QUE INCLUYE TU PLAN ADVANCED

DE REDES SOCIALES? v Seguidores de calidad.

) ) ) Vv Interacciones con los usuarios.
v Plan Social Media Personalizado.

v Disefo y gestion de perfiles.
v 12 Publicaciones mensuales (disefio + copy).

v Estrategia de hashtags.
v 8 Stories mensuales.

v Informe mensual de evolucién.
v Sorteos.

v Encuestas.

v Incluye Instagram y Facebook.

@ smart marketing
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DETALLES DE FACTURACION

COMMUNITY MANAGER PLAN

T N 254 =01 |V = — 120 €. wa
T LY 1= o [ — 150 €. wa
T I Y 5 117 [ = o — 280 €.

Servicio SIN PERMANENCIA.

Pago unico mensual mediante transferencia bancaria a la fecha de contratacién. Este presupuesto tiene una validez de 30 dias desde la recepcion.

DATOS DE FACTURACION

Razdn social / Auténomo

Direccidn NIF/CIF
Poblacién Provincia
CP Email Teléfono

Persona de contacto
Entidad bancaria

N° cuenta bancaria
Dominio

Fecha de aceptacion contratacion / /

Acepto la politica de datos de KANITO MARKETING GROUP S.L.

Acepto las condiciones de contratacion de KANITO MARKETING GROUP S.L.
https://kanito.es

Quiero recibir noticias y ofertas exclusivas por ser cliente

KANITO MARKETING GROUP CLIENTE

Firma representante KANITO MARKETING GROUP Firma cliente

Los datos que nos facilite seran tratados por Kanito Marketing Group S.L , como responsable del tratamiento, de forma automatizada y/o manual. La confidencialidad de sus
datos estd estrictamente garantizada. Tiene derecho a solicitar el acceso a los datos que vamos a tratar, asi como a solicitar la rectificacion de los datos inexactos o, en su caso,
solicitar su supresién cuando, entre otros motivos, los datos ya no sean necesarios para los fines que fueron recogidos. Usted tiene derecho a oponerse al tratamiento de sus
datos para que Kanito deje de tratarlos, salvo que existan motivos legitimos imperiosos, o el ejercicio o la defensa de posibles reclamaciones. Ademas, puede solicitar el derecho
a la portabilidad de sus datos, asi como, el derecho a solicitar la limitacion del tratamiento. RGPD (UE) 2016/679
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Términos del contrato

1. El documento de Acuerdo de Pedido

11 El Acuerdo de Pedido consta de los siguientes documentos:
“Términos del Contrato”, el “Acuerdo de Pedido” y cualquier
cldusula o documento adicional aprobadas y firmadas por
ambas partes. Si los diferentes documentos son internamente
inconsistentes, los Términos del Contrato deberan gobernar el
Acuerdo de Pedido.

2. Condiciones de Pago

2.1 Kanito Marketing Group facturara porlos periodos contratados
en el acuerdo de pedido al comprador desde la fecha del primer
pago. El comprador se compromete entonces a pagar el importe
periédico convenido segun la forma de pago acordada.

2.2 Elcomprador no puede dejar de pagar la cantidad convenida
en el Acuerdo de Pedido, incluso si después fuera reclamada. Si
el comprador tuviera razén en su reclamacion de compensacion,
Kanito Marketing Group debera devolver la parte relevante del
Acuerdo de Pedido sin ninguna demora.

3. El Contenido del Servicio.

3.1 Kanito Marketing Group proporciona un servicio encaminado
a mejorar la posicion de la web del comprador dentro de la
pantalla de resultados del buscador Google para los términos o
palabras clave contratados descritos en la pagina 9.

4. Obligaciones de Kanito Marketing Group

4.1. Kanito Marketing Group esta obligado, desde la fecha de
la firma de este acuerdo, a proveer el servicio haciendo todos
los procesos precisos para conseguir el mejor resultado de la
promocién de la pagina web del comprador, en funcién de los
términos o palabras clave que mejor representen su actividad,
los cuales figuran en el punto dos del Acuerdo de Pedido.
Estos procesos no incluyen la actuacion sobre el cédigo ni
la programacion de la pagina web. Incluyen todos aquellos
procesos que Kanito Marketing Group considere oportunos para
que la pagina web mejore su posicionamiento en Google.

5. Obligaciones del Comprador

5.1. El comprador es directamente responsable del contenido
de la web que promociona Kanito Marketing Group. Cualquier
contenido que el comprador incluya en su pagina web
promocionada debe ser acorde con las leyes, normas y
regulaciones nacionales e internacionales.

5.2. El comprador no puede bajo ninguna circunstancia alquilar,
vender o transferir ninguno de los derechos de comprador que
recibe bajo este Acuerdo o de ninguna otra clase, a terceras
partes.

6. Duraciony Precio del Acuerdo de Pedido

6.1. El Acuerdo de Pedido es renovado automaticamente cada
periodo contratado si no es cancelado por cualquiera de las
partes. La notificaciéon de cancelacién debe ser hecha por
escrito al menos con quince (15) dias de antelacién a la fecha de
renovacion automatica del mismo.

6.2. Kanito Marketing Group se reserva el derecho de cambiar
el precio de venta del servicio para las renovaciones. Para que el
cambio de precio sea valido, 2.1 Kanito Marketing Group debe
dar notificacién por escrito del cambio, al menos con un (1) mes
de antelacion antes de la renovacion automatica del Acuerdo de
Pedido.

7. Confidencialidad

7.1 Kanito Marketing Group no divulgard nunca a terceras partes
ninguna informacién confidencial resultante del acuerdo de
pedido. No se considerara confidencial las palabras o términos
clave de promocion de este acuerdo.

8. Responsabilidad

8.1. La responsabilidad de Kanito Marketing Group esta
limitada a las pérdidas en relacién con el uso del servicio.
Independientemente de la causa, la responsabilidad de Kanito
Marketing Group no podra, bajo ninguna circunstancia, exceder
del total equivalente a un periodo de una mensualidad valorada
en el Acuerdo de Pedido Seccion 3. Esto incluye cualquier tipo
de pérdidas econdmicas que pudieran ocurrir en relacion con la
contratacion del servicio.

9. Términos del Contrato y Abuso del Servicio

9.1 Kanito Marketing Group se reserva el derecho para excluir
del servicio inmediatamente al comprador si Kanito Marketing
Group descubre cualquier forma de abuso del servicio, o
quebranto de las normas del Acuerdo de Pedido o violaciones
de alguna ley, norma o regulacién nacional o internacional. En
estos casos, nunca habra responsabilidad de Kanito Marketing
Group como resultado de la pérdida del servicio por parte del
comprador.

10. General

10.1 El Acuerdo de Pedido y los Términos del Contrato estan
sujetos a las leyes espafiolasy seréainterpretado conforme aellas.
Ambas partes acuerdan que, en caso de cualquier reclamacion,
seran competentes los Tribunales de la Comunidad de Madrid.

10.2 Los cambios del Acuerdo de Pedido de mutuo acuerdo
solo podran realizarse por escrito y son sélo validos después de
aprobarse y firmarse por ambas partes.
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KANITO MARKETING GROUP S.L.
Teléfono: +34 650 517817 / +34 633 3597 89
info@kanito.es - https:/kanito.es
C/ Artistas 39, 2-2 - 28020 Madrid
C/ Mestre Nicolau 25, 6-3 - 08021 Barcelona
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